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科技桥栏目由本刊编辑部和清华大学科技开发部合办。其目的是推介清华大学和校友企业的
科研成果，专利申报，报道院系科研团队、重点实验室和国际科技前沿动态，发布校企及校友企
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博车网
北京恒泰博车拍卖有限公司

项目推介

成果简介

博车网（www . bochewang . com . cn），

专业的可修复事故车网络拍卖平台。互联网思

维与机动车拍卖业务的有效结合！

《博车网》项目在 2014 清华校友创业大赛

上荣获一等奖。

项目说明

全新的机动车网络拍卖平台

秉承着专业、高效、共赢的经营理念，搭建

完善的机动车拍卖业务体系：快速的网点建设、

标准的业务流程、集中的车辆现场保全、全面的

服务支持，为委托人提供定制化解决方案，为竞

买人提供新型的商业盈利模式！

2014 清华校友创业大赛决赛颁奖后合影



69

（12）.2014
SHUIMU TSINGHUA  NO.50

公司定位：可修复事故车拍卖；二手车定制化拍卖。

商业模式：基于互联网拍卖保障车辆处理的时效

性；通过拍卖的方式优化资源配置，培养可修复

事故车的优质专修企业。

公司优势：

● 强大的 IT 系统

● 完善的业务拍卖体系

● 专业的管理团队

● 长期的发展规划

强大的 IT 系统

友好的图形界面给用户带来良好的视觉感受，

创新的网拍模式、简化的注册流程给用户带来良好

的操作体验，极具扩展性的系统搭建方式，不断完

善功能设计。

健全的业务拍卖体系

● 创新的网拍模式：快速处理、多种方式、更具时

效性

● 快速的网点建设：2014 年 30 家，2015 年 60 家，

2016 年覆盖全国

● 集中的车辆保全：充分保证车辆不再受损，现场

提前查勘，出价更合理

● 严谨的业务流程：向委托方全面开放后台监控账

号，注重与委托方的对接流程

● 全面的服务支持：数据分析、拆车件咨询、过户

管理等

核心团队

核心团队的资深行业背景（汽车后市场、保

险、公估）；汽车拍卖行业从业经验、国外汽车拍

卖行业深度交流；丰富的企业管理经验。

项目负责人：公司董事长兼总经理陈健鹏，

1986 年 ~ 1991 年 清华大学自动化系学士，北京大

学 EMBA。

全新的机动车网络拍卖平台

强大的 IT系统 核心团队

业务拍卖体系


