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马涛是1986级力学系校友，

1996年在职攻读研究生获得清华大学

工学硕士学位。他2005年创办威尔

燃油系统有限责任公司，任董事长兼

CEO。
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“公司名字‘威尔’取自于两个

成语，”马涛学长对我说，“威风祥

麟，卓尔不群。”经过5年的打拼，

威尔——这家中英美合资企业正逐渐

走向“名副其实”。

在国内欧三柴油滤清器的市场

上，威尔已经获得了约25%的市场份

额，并且具备了所有低压燃油系统核

心部件的设计和生产能力。它获得了

包括中信证券在内的3家国内外投资

公司的入资，并计划在2012年上市。

马涛回忆道：“特别是在2006年，

我们打破了4家跨国公司对中国欧三

滤清器市场的垄断，把市场价格降低

了一半，起到了当年乐凯胶卷对抗柯

达和富士的效果，为国内顺利实施欧

三的排放法规，尽到了一份社会责

任，也取得了很好的经济效益。”

毋庸置疑，在不断奔向卓越的创

业路上，马涛和他的团队经历了无数

次的生死考验。对他而言，创业就是

投入，就是奉献，自己和家庭都需要

付出代价。

他向我述说了威尔曾遭遇的两

次最大的考验：“在2006年，我们

遇到的难题是——能否突破过滤的加

严标准。欧洲一直采用95%的过滤效

率，和我们合资的英国公司掌握了

这项技术，但由于中国的路况差、油

品差，德国的博世公司提出了98.5%

的加严过滤标准，并被国内的柴油机

厂所采纳。这在世界上是最高的标

准。”与威尔竞争的几家公司，均是

销售额在10亿美元甚至100亿美元的

大企业，他们利用强大的资金优势和

技术优势迅速地突破了这个难关。而

马涛和他的团队历经千难万险，使用

了一整年的时间，和英国的合资伙伴

通力合作，才终于攻破这项难关。

“如果当时无法突破这项技术指标，

公司早就不存在了。”他说。

技术问题解决了，资金问题又成

了拦路虎。“公司在2006年和2007

年几乎没有销售，面临着现金流即将

中断的危险。经过和几十家风险投资

公司商谈，我们终于在2008年6月1

日拿到了300万美元的风险投资。但

两个月以后，由于全球金融危机爆

发，全球多数风险投资公司都暂时中

断了近一年的投资。”马涛说。资金
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的紧张局面直到2010年拿到中信证券

和美国红点投资的投资，才最终得到

缓和。

经历过生死风浪的威尔，如今已

成为一家拥有200多名员工，销售额

过亿的企业，开始进入稳步上升的阶

段。马涛为自己的企业定下了未来10

年的目标：不但在中国市场做到“四

分天下有其一”；在国际市场上也要

做到“四分天下有其一”。
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回忆20年前在清华读书时担任

力学系学生会主席的经历，马涛说：

“它既锻炼了我学习知识的能力，更

锻炼了我服务于社会、服务于同学们

的能力。在两个方面都要为自己树立

高标准和严要求。”

1988年带领力学系参加清华各系

年度汇演的往事，令他至今难忘。这

一年，他们在力学系历史上第一次获

得了一等奖，也是唯一的一次。“力

学系在清华几十个系中并不起眼，但

我们从校外请来了老师，并调动了全

部5个年级的力量，终于战胜了许多

人才济济的大系。特别是，当时5字

班的两位师姐——张磊和倪军，在未

经彩排的情况下第一次在清华大礼堂

的舞台上表演双人旱冰歌舞，这大胆

的创意和成功的表演，赢得了大礼堂

内的热烈欢呼。我们这次的成功，是

勤奋、智慧和冒险的完美组合。”

天道酬勤，从当年的节目汇演到

如今的艰苦创业。马涛牢记着“自强

不息、厚德载物”的清华精神，并实

现了自己的企业家之梦。
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